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eue Perspektiven
flr Thren Geschaftserfolg.

Chancen und Potenziale im Mittelstandsmarkt fir neue Microsoft Business Solutions Partner.
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EINLADUNG ZUR CRM/ERP BUSINESS STRATEGIE TAGUNG



Wir haben eine ganz

Sie und wir haben die

WIR BIETEN IHNEN UMSATZ- UND
ERTRAGSSICHERHEIT.

Microsoft ist ein Unternehmen, dessen Erfolg auf

der Zusammenarbeit mit Partnern basiert. Umgekehrt,
basiert der Erfolg vieler unserer Partner auf der Inno-
vationsfahigkeit und Marktorientierung der Microsoft
Produkte sowie der konsequenten Unterstiitzung
unserer Partner. Wir adressieren mit unseren CRM
und ERP Lésungen den gesamten Mittelstand.

Damit verfiigen unsere Partner tiber die besten
Voraussetzungen um Wettbewerbsvorteile zu gewin-
nen, Umsatz- und Ertragschancen zu erkennen und
zu nutzen.

SIE WOLLEN EINEN NACHHALTIGEN
ERFOLGSKURS EINSCHLAGEN.

Wir suchen Personlichkeiten, wie Sie. Als Partner.
Menschen, die sich gerne engagieren. Die Lust auf
Erfolg haben und zukunftsorientiert denken und
handeln. Kurz: Business Partner, die bereit sind, die
Erwartungen und Anforderungen mittelstandischer

Unternehmen zu erfiillen. Wenn:

* Sie den Mittelstand als erfolgsstrategisches
Marktsegment sehen

* Thnen klar ist, dass Unabhéngigkeit und
Kooperation kein Widerspruch sind

* Sie bereit sind in Mitarbeiter-Ausbildung zu
investieren

* Sie Know-how mit betriebswirtschaftlicher bzw.
kaufmannischer Software besitzen oder willig
sind Know-how aufzubauen oder welche Eigenent-
wicklungen Sie fur Thr Unternehmen vermarkten.
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WOMIT SIE RECHNEN UND
PLANEN KONNEN

Partnerschaft vollzieht sich unserer Ansicht nach im
Kontext gegenseitigen Vertrauens, das auf gegenseitigem
Nutzen basiert. Und wir bieten Thnen Nutzwert pur.

Auf der Produktseite: ERP und CRM Lésungen und
Entwicklungstools, die exakt auf den Mittelstandsmarkt
fokussieren - in Leistungsumfang, Bedienerfreundlich-
keit und Kosten.

In der Wissensvermittlung: Umfassende Angebote
an Seminaren und Trainings zur Steigerung
der ERP-/CRM-Kompetenz im Mittelstandsmarkt.

In der Partnerunterstiitzung: Breit gefacherte
Angebote, die von einfachen Arbeitshilfen tiber
die Vermittlung von Leads bis hin zu komplexen

gemeinsamen MarketingmafSnahmen reichen.

In der Leistungshonorierung: Ein attraktives Magen-
modell und umfangreiche Marketingunterstiitzung.

Im Partnernetzwerk: Da konnen Sie vom gesamten
Wissen des Netzwerkes profitieren, Thr eigenes Know-
how anderen Partnern zur Verfiigung stellen, Projekte
gemeinsam mit anderen Partnern durchfithren, Bran-

chenspezialisten um Rat oder Tat bitten u.v.m..



WAS SIE AM 1. FEBRUAR 2005
ERWARTET.

Der Schwerpunkt dieser Tagung setzt sich mit zwei
Themen auseinander. Erstens, die Chancen des
Mittelstandsmarktes im Bereich ERP und CRM fur
Thr Business. Zweitens, die Wachstumspotenziale

als Microsoft Business Solutions Partner fir Thr Unter-

nehmen.

Erfahren Sie direkt vom Hersteller, wie Microsoft
Business Solutions den Mittelstand angeht. Nehmen
Sie wertvolle Impulse und Insider-Informationen
mit. Erfahren Sie, welche Potentziale mit Microsoft
Business Solutions fir Thr Unternehmen existieren.
Zudem gibt es Informations- und Demostande zu
den einzelnen Produktthemen sowie zum Microsoft

Business Solutions Partnerprogramm.

Auch werden Sie in entspannter Atmosphare - in
geselligen Roundtables bei Essen, Trinken und Musik -
Meinungen, Erfahrungen und Informationen mit
Teilnehmern, Referenten, Experten und Partnern

austauschen konnen.

DIE AGENDA

10.00 — 10.30 Uhr

Microsoft
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Das Microsoft Management erdffnet die Strategie Tagung und erlautert, was Sie
von einer Partnerschaft mit MBS erwarten kdnnen und diirfen.

10.30 — 17.00 Uhr Vortrage, Diskussions- und Fragerunden zu folgenden Themen

17.00 - Open End

WAS SIE JETZT TUN SOLLTEN:

* Microsoft Partnerstrategie — gemeinsam auf Erfolgskurs

* Microsoft Business Solutions Portfolio Strategie — das richtige Angebot far den
Mittelstandsmarkt

* Trends und Perspektiven im CRM- und ERP-Markt — mit MBS auf dem richtigen Weg

¢ ,Quo Vadis Business" - gemeinsamer Blick in die Zukunft

* Ansatze und Konzepte - Wege zu gemeinsame Umsatz- und Ertragssteigerungen

» Marktpotenziale zusammen aufsptiren — und gemeinsam profitabel abschpfen

* Nutzwert des MBS Partnerprogramms — ROI auf vielfaltigsten Leistungsebenen

* Zukunftsaussichten als MBS Partner — langfristige Erfolgschancen.

Personlichkeiten aus Industrie, Wirtschaft und Forschung. Experten und Referenten.
Gesprachspartner aus den Reihen von Microsoft, Microsoft Business Solutions und
von Microsoft Business Solutions Partnern. Menschen, die Sie kennen lernen und mit

denen Sie sich austauschen sollten.

Get-Together mit kulinarischen Kostlichkeiten.

Austausch von Erfahrungen, Meinungen, Strategie-Themen und Informationen zwischen
Teilnehmern, dem Microsoft Management, Referenten und Experten.

Ausfiibrliche Details zum Tagungs-Programm erhalten Sie direkt unter
http://www.microsoft.com/germany/chancenergreifen

Niemand kann mit Gewissheit sagen, wo zukiinftig Gewinne entstehen. Doch durch exzellente Informationen und Analysen
konnen Dinge in einem anderen Licht gesehen werden. Genau das kann der entscheidende Unterschied fiir Ihre zukiinftigen
Perspektiven und Strategien ausmachen. Es gibt jetzt zwei Wege. Der eine fiihrt Sie zu neuen Erfolgsperspektiven und zeigt Ihnen

auf, wo Wachstumschancen liegen. Der andere, fiihrt Sie mdglicherweise ins Abseits. Entscheiden Sie sich fiir den richtigen Weg.

Ganz einfach das Riickantwortfax ausfiillen und abschicken an 01805 25 11 93,
oder direkt online anmelden unter: http://www.microsoft.com/germany/chancenergreifen.
Gerne nehmen wir auch lhre Anmeldung telefonisch unter 01805 30 25 25 entgegen.
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10 Grunde, warum Sie
dabei sein sollten:

Ganz gleich, ob Sie nach kompletten Losungen zur
Erweiterung Ihres Portfolios, Basislosungen fur eigene
Entwicklungen oder nur spezifischen Funktionalititen
bzw. Entwicklungstools fur eigene Branchenlosungen
Ausschau halten mochten - auf dieser Veranstaltung
werden Sie alles finden und erfahren

1. wie Thr unternehmerisches Wachstum von der
Marktentwicklung und MBS Marktpositionierung
profitieren kann.

2. wie Sie mit uns neue Geschaftsfelder erschlieRen
konnen.

3. wie Sie mit unseren Losungsangeboten neue
Kunden gewinnen oder neue Auftrage im bestehenden
Kundenstamm generieren.

Ganz einfach das Riickantwortfax ausfiillen und abschicken an 01805 25 11 93,
oder direkt online anmelden unter: http://www.microsoft.com/germany/chancenergreifen.
Gerne nehmen wir auch Ihre Anmeldung telefonisch unter 01805 30 25 25 entgegen.

4. wie Sie mit unseren Basistechnologien, umfangrei-
chen Business-Funktionalitaten und Entwicklungstools
Thre Entwicklungskosten reduzieren und Thre
Ressourcen schonen

5. wie Sie Thre Umsatz- und Ertragsziele erweitern
konnen.

6. wie Sie von der einzigartigen Kombination von
20 Jahren Mittelstandserfahrung im Businesslosungs-
umfeld und der Innovationskraft von Microsoft

profitieren konnen.

7. welche Investitionssicherheiten Sie und Thre
Kunden erwarten diirfen.

8. wie wir fur Sie jeden Channelkonflikt im Vertrieb aus
dem Weg rdumen (100% indirektes Vertriebsmodell)
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9. wie Sie mit unserem Partnerprogramm neue
Kompetenzen erwerben und einen dynamischen
Schub in Thr Marketing erhalten konnen.

10.wie Sie sich mit unserer Unterstiitzung vollstandig

auf Ihre Starken konzentrieren konnen.

Schlussendlich - wie Sie mit einem starken
Partner in neue Chancenfelder aufbrechen kénnen.




